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Organe arbeiteten fiir ein ,Nasenwasser”

Zum Leserbrief von Reiner Simon zur
Preiserhohung des Zweckverbandes
Gasfernversorgung Baar vom 15,
November nimmt Jirgen Guse als
Vorsitzender des Zweckverbandes
Gasfernversorgung Baar Stellung.

1. Unser Zweckverband ist keine
Non-Profit-Einrichtung, sondern ein
Betrieb gewerblicher Art und darf
legitimerweise Gewinne erzielen,
" auch wenn die Anteilseigner aus dem
offentlichen Bereich kommen. Den-
noch haben wir in den letzten Jahren
mehrfach Preiserhohungen des Vor-
‘lieferanten entgegen der Praxis ande-
rer Energieversorgungsunternehmen
erst mit etlicher Zeitverzogerung wei-
tergegeben, um unsere Kunden nicht
zu sehr zu belasten. Auferdem haben
' wir eigene Kostensteigerungen eben-
falls nicht weiter berechnet. Im Ubri-
gen verzichten wir bei unserer jetzt
beschlossenen Erhohung der Preise
auf 1. Januar 2006 bereits wieder seit
1. Oktober 2005 auf die Weitergabe
gestiegener Einkaufskonditionen.

2. Im Wirtschaftsleben richtet sich
der Marktpreis nicht nach der Eigen-
kapitalverzinsung. Es gibt auch noch
die Umsatzrendite, um nur ein weite-
res Beispiel zu nennen. Aber auch das
fithrt bei der Uberlegung der Ange-
messenheit eines Gewinnes nicht
weiter. Der Preis orientiert sich an der
Logik der Mirkte und unser hoher
Gewinn 2004 war (leider) ein Ausnah-
mejahr. Ein niedriges Eigenkapital
fiihrt bei einem guten Ergebnis immer

zu einer hohen Rendite und sagt
nichts iiber die Angemessenheit des

Gewinnes aus.

Ein Betrieb mit sehr hoher Eigenka-
pitalquote hat bei gleich gutem Ergeb-
nis und gleichem Preisniveau ndmlich

eine sehr viel niedrigere Rendite. Im
Ubrigen haben wir in den letzten
Jahren die meisten Gewinne nicht,
wie in fritheren Jahren, der Riicklage
und damit Eigenkapital bildend zuge-
fiihrt, sondern den finanziell ange-
spannten Kommunalhaushalten. So-
mit ist das Geld unseren Biirgern
zugute gekommen.

Hitten wir gréBere Riicklagenzu-
fiihrungen vorgenommen, wire, wie
gesagt, das Eigenkapital héher und
somit die Rendite niedriger. Mit
diesem Beispiel will ich aufzeigen,

* dass Herr Simon mit seiner Einschat-

zung vorsichtiger sein sollte.
3.In der privaten Wirtschaft wiirden

_ der Geschiftsfithrer und wir Biirger-

meister fiir ein gutes Ergebnis gelobt.
Denn einerseits sind wir in der Region
einer der preisgiinstigsten Anbieter

und andererseits ist es uns gelungen,

durch einen schlanken, effizienten
und sehr kostengiinstigen Zweckver-

‘band, durch sinnvolle Erweiterungen

und' Akquisition neuer Kunden or-
dentliche Gewinne zu erzielen.

Der Verband hat keine eigenen
Raumlichkeiten, kein eigenes Perso-
nal sondern bedient sich per Ge-
schiftsbesorgungsvertrag bei den
Stadtwerken  Villingen-Schwennin-
gen. Der von uns zu bezahlende
Betrag an die Stadtwerke entspricht
2,4 Mitarbeitern inklusive Sachkosten.
Bei eigenen Réumlichkeiten und eige-
nem Personal miissten wir erheblich
mehr aufwenden.

Der Leserbrief von Herrn Simon ist
fiir  den Zweckverband, der sich

momentan in Gesprachen mit den

Stadtwerken Villingen-Schwenningen

wegen einer Anpassung der Vergii-

tung des Geschéftsbesorgungsvertra-
ges befindet, alles andere als forder-

lich.

4, Mit Daimler-Chrysler lassen wir
uns, wie von Herr Simon geschehen,
nicht vergleichen. Vielleicht’ kommt
die dortige niedrigere Rendite auch
aus vielen hohen Gehéltern. Damit
mochte ich die von Herrn Simon
aufgeworfene Frage beantworten zum
Kostenanteil fiir die Geschéftsfithrung
des Verbandes und seines Vorsitzen-
den und ob es eine Gewinnbeteiligung
gibt. Fiir ein jahrliches ,Nasenwasser®
von 4900 Euro haben die Organe des |
Verbandes im Jahr 2004 gearbeitet.
Darin enthalten sind die Entschadi-
gung des Geschéftsfiithrers, der Ver-
bandsversammlung und des Vorsit-
zenden.

Aufgrund des Leserbriefes ‘von
Herrn Simon miissten wir uns eigent-
lich eine erhebliche Erhchung dieser
Vergiitungen iiberlegen. Denn diese
Vergiitungen miissen in Relation zum
Umsatzvolumen 2004 mit rund 13,2
Millionen Euro gesehen werden und
entsprechend unserem personlichen
Haftungsrisiko aufgrund des auch fiir
uns geltenden Gesetzes {iber Kontrol-
le und Transparenz (KonTraG). Im
Ubrigen sind wir Organe des Verban-

. des nicht gewinnbeteiligt.

5. Der Zweckverband und seine
Preise unterliegen einer Kontrolle und

' Aufsicht durch das Wirtschaftsminis-
. terium Baden-Wiirttemberg, der Re-

gulierungsbehorde beim Netznut-
zungsentgelt und der Offentlichkeit.
Unsere Verbandsversammlungen fin-
den offentlich statt und wir Buirger-
meister fithlen uns bei der Abwadgung
zwischen Gewinnerzielung und Gas-
preis unseren Kunden, die unsere

Biirger und Gewerbetreibenden sind,

verbunden. Dies kann aber in. der
Schlussfolgerung nicht bedeuten, dass
wir Gaspreise festlegen, die unter den

- {iblichen Marktpreisen liegen.




